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 STANDORT-BESCHREIBUNG 

Niederlassung: Ulm 

 
 STELLENPROFIL 

Funktionsbezeich-
nung: 

Verkaufsleiter (m/w/d) Gewerbliche Sachversicherung  
 
 

Aufgabenschwer-
punkte: 

 Einschätzung und Zeichnung von Risiken (Underwriting) im 

KMU-Segment (Komposit Unternehmerkunden) sowie Verab-

redung risikobedingter Maßnahmen 

 Unterstützung und Entwicklung von Verkaufsförderungsmaß-

nahmen 

 Fachliche und verkäuferische Qualifizierung des selbstständi-

gen Außendienstes (SAD) im KMU-Segment 

 Durchführung und Mithilfe bei Fach- und Verkaufsschulungen 

 Regionale operative Steuerung nach Rentabilitätskennziffern 

sowie ertragsorientierten Zielvorgaben 

 Leitung von Arbeits- und Wachstumskreisen 

 Besuchsbegleitung / Verkaufsunterstützung im KMU-Segment 

 Aktive Mitarbeit in Projekten 

 
 

 AUSBILDUNGSHINTERGRUND 

Berufsausbildung: Abgeschlossene Ausbildung zum Kaufmann für Versicherungen 

und Finanzen (m/w/d), idealerweise mit Qualifizierung zum Versi-

cherungsfachwirt. 

 
 

 BERUFSERFAHRUNG UND SPARTENKENNTNISSE 

Berufserfahrung:   Mindestens 3-5 Jahre Berufserfahrung in einer vergleichbaren 

Position. 

 

Vertiefte Fach-
kenntnisse: 

 Breite fachliche Kenntnisse im Kompositgeschäft sowie ver-

triebliche Erfahrungen im KMU- / Gewerbekunden-Umfeld 
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 PERSÖNLICHE EIGENSCHAFTEN 

 Engagement 

 Belastbarkeit 

 Ausgeprägte Methodenkenntnisse verkäuferischen Handelns 

 Eigenständige Arbeitsweise, hohe Eigenmotivation 

 Sehr gute betriebswirtschaftliche Kenntnisse aus Kunden- und Branchensicht 

 Kommunikationsstärke und Überzeugungskraft 

 
 

 SPRACHEN 

Englisch: Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift 
 

 
 SONSTIGE QUALIFIKATIONEN 

EDV: Sehr gutes EDV-Verständnis 

 

  

 


